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THEORETICAL FRAMEWORK FOR DEFINING THE ESSENCE OF ECONOMIC INTERESTS

Здійснено теоретичний аналіз економічного інтересу як соціально-економічної категорії та
визначено його місце в системі економічних відносин і мотиваційній структурі економічної по-
ведінки суб'єктів господарювання. Обгрунтовано доцільність відмежування економічного інте-
ресу від суміжних категорій, зокрема потреб, мотивів і стимулів, що дозволяє уникнути змішу-
вання різних рівнів аналізу та підвищити теоретичну визначеність понятійного апарату економ-
ічної науки. Показано, що економічний інтерес формується на основі позиції суб'єкта в системі
економічних відносин і виконує орієнтаційну функцію в процесі економічної поведінки.

У межах дослідження проаналізовано взаємозв'язок економічних інтересів з відтворенням
економічних відносин та інституційним середовищем їх реалізації. Доведено, що інституційне
середовище визначає рамкові умови реалізації економічних інтересів, не підміняючи їх сут-
ності. Уточнено місце економічного інтересу в мотиваційній структурі економічної поведінки як
проміжної ланки між об'єктивними економічними умовами та безпосередньою економічною
дією. Отримані результати створюють теоретичне підгрунтя для подальших досліджень про-
цесів узгодження економічних інтересів і економічної поведінки суб'єктів господарювання.

Despite the widespread use of the category of economic interest in economic theory, its conceptual
status remains insufficiently specified and methodologically heterogeneous. In contemporary
research, economic interest is often interpreted alongside, or even substituted by, related categories
such as needs, motives, and incentives, which leads to conceptual overlap and reduces analytical
precision. This article addresses the problem of categorical indistinctness by emphasizing that the
lack of clear theoretical boundaries limits the use of economic interest as an independent analytical
category within economic analysis.

The study is based on a critical examination of established theoretical approaches to the
interpretation of economic interests, including classical political economy, institutional theory, and
functional perspectives. The analysis identifies persistent conceptual inconsistencies arising from
the reduction of economic interest to objective necessity, its interpretation as a purely subjective
motivational impulse, or its replacement by external regulatory instruments. Such approaches tend
to focus on isolated elements of economic behavior and therefore fail to capture the socio-economic
nature of economic interest as an integrative theoretical category.

A central result of the study is the functional differentiation of economic interest from adjacent concepts
within the motivational structure of economic behavior. It is demonstrated that needs reflect objective
economic necessity, motives represent internal subjective impulses, and incentives operate as external
regulatory instruments, whereas economic interest occupies an intermediate yet independent position.
Economic interest links economic relations with the conscious orientation of economic agents toward
available opportunities and performs a key orientational function in the process of economic choice.
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ПОСТАНОВКА ПРОБЛЕМИ
У ЗАГАЛЬНОМУ ВИГЛЯДІ ТА ЇЇ ЗВ'ЯЗОК
ІЗ ВАЖЛИВИМИ НАУКОВИМИ
ЧИ ПРАКТИЧНИМИ ЗАВДАННЯМИ

У сучасній економічній теорії категорія економічних
інтересів розглядається як одна з базових у системі
пояснення економічної поведінки суб'єктів та відтворен-
ня економічних відносин. У працях з політичної економії
економічний інтерес трактується як форма прояву еко-
номічних відносин власності та як чинник, що визначає
спрямованість господарської діяльності [9]. Разом із
тим у наукових дослідженнях зберігається різноманіт-
тя підходів до визначення сутності економічного інте-
ресу, його джерел формування та рівнів прояву [2]. Це
зумовлює відсутність єдиного теоретичного підходу до
ідентифікації економічного інтересу як самостійної со-
ціально-економічної категорії. У результаті економіч-
ний інтерес нерідко розглядається фрагментарно, без
чіткого визначення його місця в системі економічних ка-
тегорій.

Суттєвою проблемою сучасних досліджень є нечітке
розмежування економічного інтересу з близькими за
змістом категоріями, зокрема потребами, мотивами та
стимулами. У ретроспективних дослідженнях підкрес-
люється, що ототожнення цих понять призводить до
спрощення аналізу економічної поведінки та зниження
пояснювального потенціалу теорії [3]. У низці праць
економічний інтерес визначається через потребу або як
її усвідомлена форма, що не дозволяє виокремити його
специфічні ознаки [5]. Водночас дослідження взаємоз-
в'язку економічних відносин та економічних інтересів
вказують на необхідність розглядати інтерес як віднос-
но самостійну категорію, пов'язану з об'єктивними умо-
вами відтворення [11]. Відсутність чіткого категоріаль-
ного розмежування ускладнює подальший аналіз ме-
ханізмів реалізації економічних інтересів.

On this basis, the article proposes a refined interpretation of economic interest as a structurally
conditioned mechanism for selecting and hierarchizing economically feasible courses of action,
shaped by an agent's position within the system of economic relations. The application of a functional
approach makes it possible to clarify the analytical role of economic interest and to strengthen its
conceptual autonomy within the system of economic categories.

The findings contribute to the development of economic theory by enhancing the categorical clarity
of economic interest and expanding its analytical potential. The proposed theoretical framework
provides a foundation for further research into the coordination of economic interests and the analysis
of economic behavior under conditions of institutional transformation.

Ключові слова: економічні інтереси; економічна теорія; категоріальний аналіз; економічні відносини;
мотиваційна структура; економічна поведінка; інституційне середовище.

Key words: economic interests; economic theory; categorical analysis; economic relations; motivational structure;
economic behavior; institutional environment.

Окремої уваги потребує проблема співвідношення
економічних інтересів та інституційного середовища їх
реалізації. В інституціональних дослідженнях наголо-
шується, що економічні інтереси формуються і реалізу-
ються в межах певного інституційного порядку, який
задає рамки економічної поведінки [14]. Водночас інсти-
тути не замінюють економічні інтереси, а лише опосе-
редковують процес їх реалізації, що потребує чіткого
теоретичного розмежування цих категорій [1]. Інститу-
ціональна концепція ідентифікації економічних інтересів
акцентує увагу на необхідності врахування як об'єктив-
них економічних відносин, так і ролі інституційних об-
межень [7]. Недостатня теоретична визначеність цього
співвідношення знижує аналітичну цінність досліджень
у сфері державного регулювання та економічної полі-
тики [6].

Зазначені теоретичні суперечності обумовлюють
актуальність подальшого уточнення сутності економіч-
них інтересів та їх місця в системі економічних категорій.
Науковим завданням є поглиблення категоріального
аналізу економічного інтересу з урахуванням його зв'яз-
ку з економічними відносинами, інституційним середо-
вищем та процесами відтворення [12]. Практична зна-
чущість розв'язання цієї проблеми полягає у можливості
підвищення обгрунтованості механізмів узгодження
економічних інтересів на різних рівнях економічної си-
стеми [8]. Це зумовлює необхідність подальших теоре-
тичних досліджень у зазначеному напрямі та визначає
спрямованість даної роботи.

АНАЛІЗ ОСТАННІХ ДОСЛІДЖЕНЬ
І ПУБЛІКАЦІЙ

Дослідження економічних інтересів у сучасній еко-
номічній науці характеризуються різноманіттям підходів
до визначення їх сутності, змісту та функціонального
призначення. У ретроспективних працях М. В. Дубініної
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економічні інтереси розглядаються як соціально-еконо-
мічна категорія, що формується в процесі розвитку еко-
номічних відносин і відображає зміну умов відтворення
[3]. У межах узагальнювальних науково-методичних
досліджень О. Діденко систематизує підходи до трак-
тування поняття "економічний інтерес", акцентуючи ува-
гу на відсутності єдності щодо його категоріальної іден-
тифікації [2]. Визначення економічних інтересів у дові-
дкових виданнях з економічної теорії закріплюють їх
зв'язок з економічними відносинами та власністю, про-
те не завжди дозволяють відмежувати інтерес від спо-
ріднених понять [5]. У спільних публікаціях М. В. Дубі-
ніної та Я. А. Тивончука економічні інтереси аналізують-
ся як багаторівнева категорія, що поєднує об'єктивні
умови господарювання та суб'єктивну спрямованість
економічної поведінки [4]. Разом із тим у зазначених
роботах зберігається різний ступінь деталізації ме-
ханізмів формування та реалізації економічних інте-
ресів.

Значний масив досліджень присвячений аналізу
взаємозв'язку економічних інтересів і відтворення еко-
номічних відносин. В. Л. Смєсова обгрунтовує положен-
ня про те, що економічні інтереси виступають формою
прояву та одночасно чинником відтворення економіч-
них відносин, визначаючи спрямованість економічної
діяльності суб'єктів [11]. У працях В. Л. Смєсової та
Г. М. Пилипенка простежується еволюція методологіч-
них підходів до дослідження взаємодії економічних інте-
ресів, з акцентом на необхідність узгодження категорі-
ального апарату економічної теорії [12]. У класичних
навчальних виданнях з політичної економії економічні
інтереси розглядаються як ключовий елемент системи
економічних відносин, що відображає об'єктивні умо-
ви господарювання та соціально-економічну позицію
суб'єктів [9]. Водночас у більшості робіт основна увага
зосереджується на загальнотеоретичних аспектах, тоді
як питання чіткого розмежування економічного інтере-
су з мотиваційними та регуляторними категоріями за-
лишаються дискусійними.

Окремий напрям наукових досліджень пов'язаний з
інституціональним підходом до аналізу економічних
інтересів. В. В. Дементьєв у межах сучасної теорії інсти-
тутів підкреслює, що економічні інтереси реалізуються
в межах певного інституційного порядку, який задає
правила та обмеження економічної поведінки [1]. Інсти-
туціональна концепція наукової ідентифікації економі-
чних інтересів, розроблена Н. Л. Новіковою, акцентує
увагу на необхідності розмежування інтересів і ме-
ханізмів їх реалізації, зокрема державних та ринкових
інструментів впливу [7]. Класичні положення інституці-
ональної теорії, сформульовані Л. Девісом та Д. Нор-
том, створюють методологічні передумови для аналізу
впливу інституційних змін на можливості реалізації
економічних інтересів [14]. У прикладних досліджен-
нях Л. Л. Лазебник економічні інтереси розглядаються
як об'єкт державного впливу через систему економіч-
них механізмів, що підсилює актуальність проблеми їх
теоретичної ідентифікації [6].

У сучасних публікаціях також значна увага при-
діляється питанням узгодження та гармонізації еконо-
мічних інтересів на різних рівнях економічної системи.
Л. І. Панкова розглядає консолідацію економічних інте-

ресів як важливу детермінанту підвищення якості жит-
тя населення регіону, наголошуючи на необхідності
ієрархізації інтересів і механізмів їх узгодження [8]. У
дослідженнях О. М. Пригодюка акцентується вплив циф-
рових технологій на трансформацію національних еко-
номічних інтересів, що ускладнює традиційні підходи до
їх аналізу [10]. Для інтеграції різнорівневих підходів до
дослідження економічних інтересів використовується
системний підхід, запропонований Л. фон Берталанфі,
який дозволяє розглядати інтереси як елементи цілісної
соціально-економічної системи [13]. Узагальнення на-
ведених досліджень свідчить про наявність грунтовної
теоретичної бази, водночас виявляє потребу в подаль-
шому уточненні категоріального статусу економічного
інтересу та його місця в мотиваційній структурі еконо-
мічної поведінки.

ФОРМУЛЮВАННЯ ЦІЛЕЙ СТАТТІ
(ПОСТАНОВКА ЗАВДАННЯ)

Метою статті є теоретичне уточнення сутності еко-
номічного інтересу як соціально-економічної категорії
та визначення його місця в системі економічних відно-
син і мотиваційної структури економічної поведінки
суб'єктів господарювання. Досягнення поставленої мети
передбачає поглиблення категоріального аналізу еко-
номічного інтересу з урахуванням різних науково-ме-
тодичних підходів до його трактування, представлених
у сучасній економічній теорії [2; 3]. У межах досліджен-
ня ставиться завдання відмежувати економічний інтерес
від суміжних категорій, зокрема потреб, мотивів і сти-
мулів, на основі аналізу їх функціональних та змістов-
них ознак [5; 9]. Окремим завданням є обгрунтування
зв'язку економічного інтересу з економічними відноси-
нами відтворення та інституційним середовищем його
реалізації [1; 11; 14]. Реалізація зазначених завдань
спрямована на формування цілісного теоретичного
підходу до ідентифікації економічних інтересів, що
може бути використаний у подальших дослідженнях
процесів узгодження інтересів та розробленні ме-
ханізмів економічної політики [6; 8].

ВИКЛАД ОСНОВНОГО МАТЕРІАЛУ
ДОСЛІДЖЕННЯ

Економічний інтерес у межах економічної теорії ви-
ступає однією з ключових категорій, що забезпечує по-
яснення спрямованості економічної поведінки суб'єктів
та логіки функціонування економічних відносин. Його
аналіз дозволяє пов'язати об'єктивні умови господарю-
вання з діяльністю конкретних економічних агентів, що
діють у межах певної соціально-економічної системи. У
цьому контексті економічний інтерес не зводиться до
індивідуального прагнення чи психологічного імпульсу,
а розглядається як економічно зумовлена категорія, по-
в'язана зі структурою відносин у суспільстві [9]. Саме
через економічні інтереси проявляється взаємодія між
суб'єктами економіки та умовами відтворення.

У наукових дослідженнях економічний інтерес трак-
тується як соціально-економічна категорія, що фор-
мується в процесі розвитку економічних відносин і
відображає об'єктивні суперечності суспільного вироб-
ництва [3]. Такий підхід дозволяє розглядати інтерес не
ізольовано, а в системі взаємопов'язаних економічних
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категорій, зокрема власності, відтворення та розподі-
лу. Водночас різноманіття трактувань економічного
інтересу свідчить про складність його категоріальної
ідентифікації та необхідність уточнення його змістов-
них меж [2]. Це обумовлює потребу в чіткому визначенні
ознак, що відрізняють економічний інтерес від суміж-
них понять.

Важливою рисою економічного інтересу є його
об'єктивна зумовленість економічними відносинами, у
межах яких відбувається діяльність суб'єктів господа-
рювання. Економічні інтереси формуються як резуль-
тат позиції суб'єкта в системі відносин власності та роз-
поділу ресурсів, що визначає доступ до економічних
благ і можливості їх використання. Водночас економічні
інтереси реалізуються через усвідомлену економічну
поведінку, що надає їм суб'єктивного виміру. Така по-
єднаність об'єктивних умов і суб'єктивної економічної
дії зумовлює специфічний соціально-економічний ха-
рактер економічного інтересу.

Соціально-економічна природа економічного інте-
ресу проявляється у його багаторівневості та зв'язку з
умовами відтворення економічних відносин. Економічні
інтереси формуються не лише на індивідуальному рівні,
а й у межах соціальних груп, галузей та економіки в ціло-
му, що відображає як особливості економічного стано-
вища окремих суб'єктів, так і загальні закономірності
розвитку економічної системи. Це зумовлює внутріш-
ню диференціацію економічних інтересів та різнома-
ніття форм їх прояву.

У відтворювальному аспекті економічні інтереси ви-
ступають чинником безперервності та розвитку економ-
ічних відносин. Вони формуються на основі наявних умов
господарювання та відображають прагнення суб'єктів до
збереження або зміни свого економічного становища.
Зміни у формах власності, структурі виробництва та інсти-
туційному середовищі зумовлюють трансформацію еко-
номічних інтересів, що свідчить про їх динамічний харак-
тер і активну роль у розвитку економічної системи.

Позиція суб'єкта в системі економічних відносин
визначає зміст і спрямованість його економічних інте-
ресів, зумовлюючи можливості доступу до ресурсів,
участі у розподілі результатів виробництва та вибору
економічної поведінки. У процесі взаємодії економіч-
них суб'єктів виникають суперечності економічних інте-
ресів, які мають об'єктивний характер і виступають дже-
релом економічної динаміки. Саме через механізми уз-
годження таких суперечностей забезпечується розви-
ток і відтворення економічних відносин [2]. Це зумов-
лює змінюваність економічних інтересів залежно від
трансформацій економічних відносин та інституційно-
го середовища.

 Формування і реалізація економічних інтересів
відбуваються в межах певного інституційного середо-
вища, яке задає правила, норми та обмеження економ-
ічної поведінки суб'єктів. Інституційний підхід дозволяє
розглядати економічні інтереси не лише як результат
економічних відносин, а і як категорію, що набуває кон-
кретного змісту в межах сформованого інституційного
порядку [1]. Інститути визначають допустимі форми ре-
алізації інтересів, але не підміняють їх сутності. Це зу-
мовлює необхідність чіткого розмежування економіч-
них інтересів та інституційних механізмів їх реалізації.

У межах інституційної теорії економічні інтереси
розглядаються як елемент, що взаємодіє з формальни-
ми та неформальними правилами економічної діяль-
ності. Інституційні обмеження впливають на можливості
доступу до ресурсів, розподілу результатів виробницт-
ва та вибору економічної стратегії суб'єктів [14]. Вод-
ночас інститути не формують економічні інтереси без-
посередньо, а лише створюють умови для їх прояву та
реалізації. Такий підхід дозволяє уникнути ототожнен-
ня економічних інтересів із регуляторними інструмен-
тами.

Важливим аспектом інституційного аналізу є розме-
жування економічного інтересу та інститутів як форм
організації економічних відносин. Економічний інтерес
відображає спрямованість економічної поведінки суб-
'єкта, тоді як інститути визначають допустимі способи
досягнення економічних цілей [7]. Недотримання цьо-
го розмежування призводить до методологічних поми-
лок, за яких економічний інтерес зводиться до наслідку
державного або ринкового регулювання. Чітке розме-
жування зазначених категорій є необхідною умовою
коректного теоретичного аналізу.

Роль держави в інституційному середовищі полягає
у формуванні та коригуванні правил, що впливають на
реалізацію економічних інтересів суб'єктів господарю-
вання. Державний вплив здійснюється через систему
економічних механізмів, які спрямовані на узгодження
індивідуальних, колективних і суспільних інтересів [6].
При цьому держава не створює економічні інтереси, а
опосередковує їх реалізацію відповідно до визначених
соціально-економічних пріоритетів. Це підкреслює важ-
ливість інституційного контексту для аналізу економіч-
них інтересів.

У процесі функціонування інституційного середови-
ща відбувається узгодження економічних інтересів
різних суб'єктів економіки. Узгодження інтересів є не-
обхідною умовою стабільності економічної системи та
зниження рівня економічних конфліктів [8]. Водночас
повне усунення суперечностей між економічними інте-
ресами є неможливим, оскільки вони мають об'єктив-
ний характер. Інституційне середовище забезпечує лише
рамкові умови для їх регулювання.

Інституційний аналіз економічних інтересів дозво-
ляє виокремити різні рівні їх реалізації, що зумовлені
масштабами економічної системи та характером еконо-
мічних відносин. Економічні інтереси реалізуються на
мікро, мезо- та макрорівнях, що потребує врахування
специфіки кожного рівня [10].

Аналіз інституційного середовища формування і
реалізації економічних інтересів зумовлює необхідність
уточнення їх місця в мотиваційній структурі економіч-
ної поведінки суб'єктів господарювання. У межах еко-
номічної теорії мотиваційна структура розглядається як
сукупність взаємопов'язаних елементів, що забезпечу-
ють перехід від об'єктивних умов господарювання до
конкретних економічних дій [9]. Економічний інтерес у
цій структурі виконує функцію спрямування поведінки,
пов'язуючи економічні відносини з практичною діяльн-
істю суб'єктів. Це потребує його чіткого відмежування
від інших складових мотиваційного механізму.

У наукових дослідженнях економічний інтерес не-
рідко розглядається поряд із такими категоріями, як
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потреби, мотиви та стимули, що зумовлює необхідність
їх системного розмежування. Потреба відображає стан
економічної необхідності, що виникає об'єктивно в про-
цесі відтворення, тоді як економічний інтерес формуєть-
ся на основі усвідомлення можливостей задоволення
цієї потреби в межах наявних економічних відносин [5].
Мотив характеризує внутрішній імпульс до дії, а стимул
виступає зовнішнім чинником впливу на економічну по-
ведінку суб'єкта [2]. Відсутність чіткого розмежування
зазначених категорій призводить до спрощення аналі-
зу економічної поведінки та змішування різних рівнів її
формування.

З огляду на зазначені обмеження доцільно перейти
від описового трактування економічного інтересу до його
функціонального визначення. Економічний інтерес — це
структурно зумовлений механізм відбору та ієрархізації
економічно можливих напрямів дії суб'єкта, який фор-
мується його позицією в системі економічних відносин
і визначає логіку вибору між альтернативами в умовах
обмежених ресурсів. У запропонованому трактуванні
економічний інтерес не зводиться до стану економічної
необхідності або до психологічного імпульсу до дії. На
відміну від потреби, яка фіксує об'єктивну нестачу, та
мотиву, що ініціює окрему дію, економічний інтерес виз-
начає порядок вибору між економічно можливими аль-
тернативами. Саме ця функція ієрархізації альтернатив
забезпечує його самостійний аналітичний статус у струк-
турі економічного аналізу.

З метою чіткого відмежування економічного інте-
ресу від суміжних категорій мотиваційної структури
економічної поведінки доцільно здійснити їх категорі-
альне зіставлення за низкою аналітичних критеріїв
(табл. 1).

Економічний інтерес у мотиваційній структурі зай-
має проміжне місце між об'єктивними економічними
умовами та безпосередньою економічною дією. Він за-
безпечує перехід від усвідомлення економічної ситуації
до формування мотивів і вибору конкретних способів
дії [12]. У цьому сенсі економічний інтерес не зводить-
ся ні до внутрішніх психологічних імпульсів, ні до
зовнішніх регуляторних впливів. Його роль полягає у

визначенні спрямованості економічної поведінки відпо-
відно до позиції суб'єкта в системі економічних відно-
син.

Для наочного відображення місця економічного
інтересу в мотиваційній структурі економічної поведін-
ки доцільно використати графічну модель, що ілюструє
послідовність переходу від економічних відносин до
економічної дії (рис. 1). У межах цієї моделі економіч-
ний інтерес виступає ключовою ланкою, яка поєднує
об'єктивні умови господарювання з процесом прийнят-
тя економічних рішень [7; 13]. Такий підхід дозволяє
цілісно відобразити логіку формування економічної
поведінки суб'єктів у межах інституційно обумовленої
економічної системи.

Узагальнення результатів аналізу мотиваційної
структури економічної поведінки дозволяє розглядати
економічний інтерес як самостійну соціально-економі-
чну категорію, що виконує інтеграційну функцію в сис-
темі економічних відносин. Його чітка теоретична іден-
тифікація створює підгрунтя для подальших досліджень
процесів узгодження економічних інтересів та розроб-
лення ефективних механізмів економічної політики на
різних рівнях економічної системи.

ВИСНОВКИ З ДАНОГО ДОСЛІДЖЕННЯ
І ПЕРСПЕКТИВИ ПОДАЛЬШИХ РОЗВІДОК
У ДАНОМУ НАПРЯМІ

У ході дослідження обгрунтовано доцільність розг-
ляду економічного інтересу як самостійної соціально-
економічної категорії, що посідає проміжне місце між
об'єктивними економічними умовами та конкретними
економічними діями суб'єктів господарювання. Показа-
но, що економічний інтерес не може бути зведений ані
до потреб як стану економічної необхідності, ані до
мотивів чи стимулів як елементів безпосереднього за-
пуску та коригування економічної поведінки. Його
сутність визначається позицією суб'єкта в системі еко-
номічних відносин та усвідомленням можливостей реа-
лізації економічних цілей у межах цих відносин.

Доведено, що економічні інтереси формуються
і трансформуються в процесі відтворення економіч-

Категорія 
Онтологічна 

основа 
Роль у процесі 

вибору 
Аналітична 

функція 
Відношення  

до альтернатив 
Потреба Об’єктивні 

умови 
відтворення та 
нестача ресурсів 

Передумова 
вибору 

Фіксація 
економічної 
необхідності 

Не формує 
альтернатив; 
лише сигналізує 
про нестачу 

Економічний 
інтерес 

Позиція суб’єкта 
в системі 
економічних 
відносин 

Ключова ланка 
вибору 

Відбір та 
ієрархізація 
економічно 
можливих 
альтернатив 

Формує 
порядок 
пріоритетності 
альтернатив 

Мотив Усвідомлений 
економічний 
інтерес 

Безпосередній 
імпульс до дії 

Ініціювання 
конкретної дії 

Реалізує вже 
обрану 
альтернативу 

Стимул Інституційні та 
організаційні 
чинники 

Коригувальний 
вплив 

Модифікація 
параметрів 
поведінки 

Не змінює 
структуру 
альтернатив, а 
впливає на 
умови реалізації 

Таблиця 1. Функціональне розмежування базових категорій мотиваційної структури

економічної поведінки

Джерело: сформовано автором на основі [3, 11].
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них відносин, виступаючи водночас формою їх про-
яву і чинником розвитку економічної системи. Вияв-
лено, що динамічний характер економічних інтересів
зумовлений змінами умов відтворення, структурни-
ми зрушеннями в економіці та трансформацією
інституційного середовища. Це підтверджує не-
обхідність аналізу економічних інтересів у нерозрив-
ному зв'язку з економічними відносинами, а не ізо-
льовано від них.

Обгрунтовано, що інституційне середовище не ство-
рює економічні інтереси, але визначає рамкові умови
та допустимі форми їх реалізації. Чітке теоретичне роз-
межування економічних інтересів та інститутів дозволяє
уникнути методологічних помилок, пов'язаних з ототож-
ненням інтересів із механізмами державного або рин-
кового регулювання. Встановлено, що саме через інсти-
туційні обмеження здійснюється узгодження супереч-
ливих економічних інтересів на різних рівнях економіч-
ної системи.

У результаті категоріального аналізу уточнено місце
економічного інтересу в мотиваційній структурі еконо-
мічної поведінки суб'єктів господарювання. Показано,
що економічний інтерес виконує орієнтаційну функцію,
забезпечуючи перехід від об'єктивних умов господарю-
вання до формування мотивів і вибору конкретних еко-
номічних дій. Застосування функціонального підходу
дозволило розкрити економічний інтерес як механізм
відбору та ієрархізації економічно можливих альтерна-
тив, що забезпечує його самостійний аналітичний ста-

тус у системі економічних категорій. Запропоноване
відмежування економічного інтересу від потреб, мотивів
і стимулів за низкою аналітичних критеріїв сприяє підви-
щенню теоретичної визначеності понятійного апарату
економічної науки.

Практична значущість отриманих результатів поля-
гає у можливості їх використання в подальших дослід-
женнях процесів узгодження економічних інтересів, а
також у розробленні теоретично обгрунтованих підходів
до формування економічної політики та механізмів дер-
жавного впливу на економіку. Запропоновані теоретичні
положення створюють основу для поглибленого аналі-
зу економічної поведінки суб'єктів господарювання в
умовах інституційної трансформації та структурних змін
економічної системи.
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Рис. 1. Місце економічного інтересу в мотиваційній структурі економічної поведінки суб'єктів

господарювання

Джерело: сформовано автором на основі [7, 13].
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